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De heren'met links de jongste generatie Patrick
de Pemdér d/e ook-al in het bedrijf werkt,

Jarenlang legde De Peinder uit Hazerswoude-Dorp zich voornamelijk toe op grond-, weg- en waterbouw. Daarnaast werden ook sportvelden

onderhouden. Maar was die verhouding in werkzaamheden er eerst een van tachtig tot twintig procent, nu is dat precies andersom. Sterker

nog: ‘Onze prioriteit ligt nu voornamelijk in de sport en dat breidt zich nog steeds uit,’ vertelt André de Peinder, die samen met zijn neef Piet

de Peinder aan het roer staat van dit bedrijf.
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Vijftig jaar geleden werd De Peinder & Co opge-
richt door de broers Piet, Jan en lJsbrand de
Peinder en twee compagnons. Destijds was er
vooral boerenwerk en beschoeiingswerk, maar al
snel voerde het bedrijf werkzaamheden uit voor
de Koninklijke Nederlandse Heidemaatschappij
en werden de eerste grondverzetmachines aan-
gekocht. Daarna ging veel handwerk over in
machinewerkzaamheden en werd De Peinder bij
veel opdrachten onderaannemer. Ook werd het
bedrijf zelf actief in de weg- en waterbouw en
in de groenvoorziening. Maar langzaamaan ging
het bedrijf zich steeds meer bezighouden met
het onderhoud van sportvelden voor de Heidemij
in de regio Zuid-Holland. De huidige eigenaren,
André en Piet de Peinder, kregen de liefde voor
het bedrijf met de paplepel binnen en kwamen
als jonge jongens bij hun vaders te werken.

‘In die tijd onderhielden we al sportvelden voor
de Heidemij," vertelt André de Peinder. ‘En in de
jaren negentig assisteerden we de Heidemij met
het egaliseren, spitten en frezen van de sport-
velden met een machine van ons, een kilverbak.
Maar sportveldenonderhoud was in die tijd toch
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meer iets voor erbij, want al gauw werden we
landelijk ingezet voor de materieeldienst Berkel
en uiteindelijk werden er ook veel rioleringswerk-
zaamheden uitgevoerd voor de Heidemij.’

Aanlegploeg verkocht

Als ware machineliefhebbers richtten André en
Piet de Peinder zich in de loop der jaren steeds
meer op de aanschaf van machines en ook
kwamen de sportvelden steeds meer in hun aan-
dachtsveld. In 1997 werd, na de overname van
NS-ingenieursbureau Articon, de naam Heidemij
gewijzigd in Arcadis en in 2011 wilde Arcadis

de materieeldienst in Berkel afstoten, evenals

de aanleg van kunstgrasvelden. Was dit niet iets
voor De Peinder? ‘In eerste instantie waren we
alleen geinteresseerd in de materiéle diensten,’
vertelt Piet de Peinder. ‘De aanleg van kunst-
grasvelden was voor ons echt nog te groot. Dan
praat je toch over tien tot twaalf man erbij, want
Arcadis had toen nog allemaal eigen legploegen.
Het is toch een risico om ineens zoveel mensen
met een vast dienstverband over te nemen.’

Dus dat ging op een laag pitje totdat De Peinder

in 2012 opnieuw werd benaderd omdat de
aanlegploeg inmiddels was verkocht aan een
ander bedrijf. André de Peinder: ‘Toen kregen we
het rond om de materieeldienst over te nemen
met alle machines, inboedel en het personeel.
Daarbij zaten ook machines voor het onderhoud
van kunstgras. Dus deze machines verhuurden
wij weer aan Arcadis. Maar Arcadis ging steeds
minder activiteiten uitvoeren en vorig jaar werden
we opnieuw benaderd om de mensen en de con-
tracten van kunstgrasonderhoud over te nemen.
Hierdoor kwamen er vijf man bij. Het is een risico
om mensen met zoveel vaste dienstjaren aan te
nemen, maar er zat ook een behoorlijke porte-
feuille bij en de knowhow die Arcadis mede met
ons had opgebouwd, moest niet verloren gaan.
Wij wilden deze activiteiten voortzetten, zowel
op natuur- als op kunstgras.’

Projectleider Sport

Er staat nog een belangrijke derde man aan het
roer bij De Peinder en dat is Timo Laan, afkom-
stig uit de stal van Arcadis, waar hij 35 jaar
werkte als projectleider Sport.



Timo Laan: 'In mei 2013 kreeg ik van de toen-
malige bedrijfsleider de vraag of ik mee wilde
gaan, mocht er een verkoop van de sportafdeling
plaatsvinden. Ik antwoordde toen: “Het hangt

"e

ervan af waarheen.
‘Wij wilden gewoon dat de
knowhow die Arcadis mede

met ons had opgebouwd, niet

zomaar verloren ging’

In juli hoorde hij dat dit bedrijf De Peinder werd
en dat sprak hem wel aan. Op 1 augustus werd
hij hier samen met nog vier man gedetacheerd.
Na een gewenningsperiode tot 1 maart 2014
trad het vijftal in loondienst bij De Peinder. Nu

is Timo Laan hier ook projectleider Sport. Naar
klanten toe was hij altijd al de contactpersoon
voor het kunstgrasonderhoud, dus de lijnen zijn
hetzelfde gebleven. Door de overname van de
sporttak van Arcadis vormt sport nu tachtig pro-
cent van de werkzaamheden en bestaat twintig
procent uit verhuur en civiel werk.

De Peinder onderhoudt nu zowel natuurvelden
als kunstgrasvelden. Groot onderhoud aan kunst-
gras vindt plaats door het reinigen van de infill,
het bijstrooien van de infill en reparaties aan de
mat. Ook het verwijderen van infill, bijvoorbeeld
bij het vervangen van een gedeelte van de mat of
bij slijtage, komt steeds vaker voor.

Natuurgras jarenlang stiefkindje

Het ging al grotendeels om kunstgrasonderhoud,
maar nu komt daar ook de aanleg van velden,
exclusief de toplaag, bij.

Timo Laan: ‘We leggen wel velden aan, maar

de matten laten we nog leggen door derden.
Wellicht gaan we dit in de toekomst ook zelf
doen, maar dat is nog niet zo eenvoudig. Je moet
aan veel eisen voldoen en kijken of je daar op
dit moment ook je omzet in kunt halen. Zoals
het nu gaat, gaat het hartstikke goed. Naast het
kunstgras hebben we ook toplagen, zoals gravel,
de arodatoplaag, de atletiekbanen, de natuur-
grassportvelden: eigenlijk het totale pakket aan
sport.’

Het bedrijf wil er ook graag natuurgras bij hou-
den, want dat is volgens André de Peinder jaren-
lang toch een stiefkindje geweest in gemeenten.
‘Daar ligt, ook wat onze machines betreft, toch
onze specialisatie. Dat willen we zelfs nog wel
iets verder uitbreiden. Bij Arcadis was dat de
afgelopen jaren eigenlijk qua kennis en ervaring
steeds verder afgebouwd.

Sportvelden waren voor Arcadis misschien
kruimels, maar kruimels zijn ook een goede
boterham. Kleine klussen zijn juist fijn. Deze
opdrachtgevers blijven negen van de tien keer
terugkomen omdat de lijnen kort zijn.’

Langetermijnvisie doorgeven

Er wordt volgens André de Peinder gesignaleerd
dat de kennis wat betreft kunstgras- en natuur-
grasvelden bij veel gemeenten helaas toch echt
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Piet de Peinder, André de Peinder en Timo Laan.

afneemt. Wat dat betreft kan hun bedrijf met zijn
knowhow een goede richting aangeven.

‘Als je een auto goed onderhoudt, gaat die ook
langer mee. Als een gemeente ervoor zorgt dat
er wekelijks goed geborsteld wordt en gesleept,
is dat een heel goede aanvulling op het groot
onderhoud. Het wekelijkse onderhoud dat de
klant zelf doet, is de “i"” en het jaarlijkse onder-
houd van ons is het puntje op de “i”. Dat bete-
kent een langere levensduur van de mat. Dat
vergeten veel verenigingen en clubs.’

Maar voor veel clubs is het toch lastig om vrijwil-
ligers te vinden; de kennis die ze moeten hebben
vervaagt en de frequentie waarmee het onder-
houd wordt gedaan, wordt minder.

‘Dat zie je ook bij de aanbesteding. Gemeenten
willen langdurig werklozen inzetten. Maar dat
kan niet bij het onderhoud van sportvelden, want
dat is specialistisch werk. Kijk, groenonderhoud
zoals schoffelen en dergelijke is mogelijk, maar
bij kunstgras moet je goed weten waar je mee
bezig bent.’

De Peinder wil op het gebied van sportveldon-
derhoud nog veel meer naamsbekendheid
opbouwen en zijn langetermijnvisie aan het land
doorgeven.

Piet de Peinder: ‘Of we de tachtig procent sport-
velden naar de honderd procent willen krijgen?
Ja, waarom niet? Dat is nu onze sterke kant
geworden en we willen dit zo veel mogelijk
uitbreiden; we kunnen zeker nog breder gaan
werken.’

Daarbij dient ook de renovatiemarkt bij het voet-
bal zich al een tijdje aan. De levensduur van de
velden kan best nog wel met drie tot vijf jaar
verlengd worden door goed onderhoud, maar
ook door het toepassen van kleinschalige reno-
vaties. Dat biedt veel gemeenten weer financieel
soelaas. Als we clubs op die manier kunnen
helpen, door mee te denken met een stuk dienst-
verlening, een stuk techniek, dan is dat toch heel
mooi.’

[¥: Stuur of twitter dit artikel door!
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